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Herbalife ile ilk tanışmam kızım Burcu sayesinde oldu. Kızım 

Burcu, Üniversitesi’de şimdiki sponsorunun öğrencisiydi. 

Bir arkadaşı sayesinde ürünleri kullanmaya başlayan 

kızıma sponsoru, iş fırsatından bahsedip eğer isterse 

Ankara’daki STS’e katılabileceğini belirtmişti. Kızım ve 

arkadaşı ürünlerden o kadar etkilenmişlerdi ki eğitim için 

Ankara’ya gittiler. Eğitim biter bitmez büyük bir heyecanla 

bizi arayan, mükemmel bir iş fırsatı yakaladığını ve bizim 

destek olmamızı istediğini söyleyen kızım, Çorum’a yanımıza 

geldiğinde beraberinde getirdiği şirketle ilgili CD’yi bize 

izletti. Daha sonra eşim ve ben sponsoru ile tanışmaya karar 

verdik, bu görüşmeden sonra da Herbalife işini yapma kararı 

aldık. 

Ben ilkokul mezunuyum ve ev hanımıydım; eşim de 

memurdu. Üniversitede iki çocuk okutuyorduk dolayısıyla 

maddi açıdan zorlanıyorduk.

İşe ilk başladığımızda önce kendimiz ürün kullandık sonra 

komşularımıza ve akrabalarımıza kullandırdık. Şimdi 

artık insanlar ürün satın alabilmek için bana ulaşmaya 

çalışıyorlar.

Bu işi yapmaya karar verirken bizi öncelikle, ürünler sonra 

maddi gelir imkanı ve yurt dışı seyahatleri cezbetti. Bizim 

için Herbalife tamamiyle farklı ve daha iyi bir yaşam fırsatı 

demek oldu.

Biz eğitimlere ailecek hiç aksatmadan katıldık. Bizim 

için rozetlerimizi takmak, HOM ve STS’lere aksatmadan 

katılmak çok önemli. Başarımızı, azmimize ve eğitimleri 

kaçırmamamıza borçluyuz ve artık Herbalife bizim hayatımız 

oldu.

Yurt dışına çıkmak hatta uçağa binmek benim için bir 

hayalken Herbalife ile çok eğlenceli yurt dışı seyahatlerine 

katıldık. Paris Extravaganza bizim için muhteşem bir 

deneyimdi.

Yeni Distribütör edinirken ürün kullandırıp sonuç aldırdığım 

insanları seçiyorum ve her hafta HOM’ler düzenliyoruz. 

Distribütörlerimden büyük resmi gördükten sonra kesin 

kararlarını belirtmelerini ve daha sonrasında da bu işi 

geliştirmek için benim yaptıklarımı kopyalamalarını 

istiyorum.

İlk primimi aldığımda çok sevinmiştim. Bir ev hanımı olarak 

ilk defa kendi paramı kazanmış olmak beni çok mutlu 

etmişti. 

Herbalife sayesinde evimizi değiştirdik, araba aldık ve daha 

da önemlisi hayal bile edemeyeceğimiz, inanılmaz yurt 

dışı eğitimlerine katıldık. Benim için Herbalife Distribütörü 

olmanın en büyük avantajı işimizi geliştirirken geziyor, 

dostlar ediniyor ve eğleniyor olmamdır.

Herbalife benim için sağlık, insanlara yardımcı olmak, dostluk 

ve iyi bir yaşam standardı demek. Hedefimiz çocuklarımızın 

geleceğini garantilemekti; onu başardık ve şimdi ise 

pazarlama planındaki bir sonraki seviyeyi, Başkanlık Takımı 

Üyesi olmayı hedefliyoruz.

başarı | öyküsü

Mesude & Aziz İLERİ

“�Tebrikler!” 			 
En yeni Milyoner Takımı 
Üyelerimiz Mesude ve 	
Aziz İleri! 

başarı yönetimi

•	 Alt ekibinize kendi başarınızı örnek 

gösterin.

•	 Hiç bir eğitimi, etkinliği kaçırmayın. 

Yen i  k i ş i l e r l e  t an ı şma , yen i 

arkadaşlıklar kurma fırsatını da 

kaçırmamış olursunuz.

•	 Maksimum etki için “Kullan, Tak, 

Konuş”.

Bu Bülten’deki rakamlar ve sonuçlar otomatik kazançları göstermez. Gerçek kazançlar işe harcanan zamana, çabaya ve 
program dahilindeki katılımcı sayısına bağlıdır.


